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Las tareas de remisión de documentos de venta son una de las labores que más tiempo y esfuerzo requieren al personal del 

área de administración de la mayoría de las compañías. Sin embargo, esta es una dedicación que puede agilizarse fácilmente 

por medio de procesos automatizados que permitirán ahorrar tiempo, esfuerzo y minimizar errores. 

 

La extensión funcional para el envío masivo de facturas y abonos le provee un sencillo proceso que ejecuta periódicamente el 

envío de documentos de venta.  

 

Cada documento será remitido a la lista de contactos que tenga 

vinculada el mismo y tan sólo a aquellos que tengan habilitada la 

opción de envío de documentos. Una sencilla configuración que 

se realiza por medio de un nuevo campo en la ficha del contacto 

con un check seleccionable. 

 

Para automatizar el envío de los correos, se configura una tarea en la cola de proyectos para que se ejecute periódicamente la 

remisión de documentos pendientes. La periodicidad podrá ser parametrizada según las necesidades de la empresa, y se utilizará 

una cuenta genérica para el envío de los correos, configurada según la configuración estándar SMTP de Business Central.   

 

El proceso incluye un control ante la eventualidad de 

que alguna dirección de correo sea errónea. En ese 

caso, la factura o abono será marcada como No 

enviada y quedará pendiente de envío, a la espera de 

que el dato sea subsanado.  

Si todo es correcto, en el siguiente proceso de envío, la 

factura quedará marcada como Enviada.  

 

El formato que será remitido se corresponderá siempre con aquel que esté 

configurado respectivamente - como documento de venta para facturas y 

como documento de venta para abonos - en pdf.  Para evitar el envío 

histórico de facturas se habilita una fecha de inicio de envío de facturas 

configurada en ventas y cobros.  
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Las extensiones de producto de Go Live! incluyen garantía de evolutivo y un plan de compatibilidad con todas las actualizaciones de plataforma 

Business Central durante la vigencia de la suscripción. 

La funcionalidad que adquiere para su ERP estará siempre preparada para las nuevas demandas del mercado, se adecuará a los requisitos legales 

establecidos en cada momento y se mantendrá actualizada a las características técnicas de las nuevas versiones que Microsoft publique en el futuro. 


